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• Ausblick 2026: Welche Entwicklung sehen Sie für 2026? Welche Branchen ziehen 

an, welche kühlen ab?  

Für Deutschland sehe ich für 2026 derzeit ein gleichbleibendes Geschäft wie für 2025. 

Die Kunden reagieren kurzfristig und benötigen oftmals Lagerware, weil langfristig 

Aufträge platziert und produziert werden müssen. Aktuell fehlt bei vielen Kunden die 

mittel- und langfristige Vorplanung. Stabile Märkte sind für uns Bereiche wie Medizin- und 

Messtechnik, aber auch Antriebstechnik und Stromversorgungen laufen auf 

gleichbleibend hohem und stabilen Niveau. 

 

• Allokation: Wird Allokation aufgrund des Explodierenden KI Marktes in US und 

China wieder ein Thema? In welchen Produktklassen besonders? Was erwarten 

Sie für Auswirkungen auf den Europäischen Elektronikmarkt?  

Ich rechne nicht mit einer kurzfristigen Allokation auf Grund des steigenden Bedarfs im 

KI-Sektor. Persönlich gehe ich nicht davon aus, dass Serverfarmen spontan aus dem 

Boden gestampft werden, sondern hier eine gewisse Planung und auch Planbarkeit 

gegeben ist. Die Auswirkungen einer möglichen Allokation für Europa werden 

vergleichbar sein mit allen vorangegangenen Allokationen und weder besser noch 

schlechter verlaufen. 

 

• Gegenmaßnahmen: Welche Tools & Maßnahmen empfehlen & bieten Sie Ihren 

Kunden um bei Verknappungen  rechtzeitig zu reagieren und flexibel zu bleiben?  

Wir setzen auf Kontinuität in unseren Kundenbeziehungen und sind in diesem Bereich 

nicht der Distributor, der die Bedarfe seiner Kunden nur 1:1 bestellt, sondern auch in 

Lageraufbau investiert. Ein Bestandskunde, der erst zu einem anderen Distributor gehen 

muss, ist ein verlorener Kunde. So haben wir in der letzten Allokation auch keine 

Neukunden aufgenommen und auch keine Lagerartikel an Broker verkauft – um das 

Bestandgeschäft zu schützen und ein verlässlicher Partner für unsere Kunden zu 

bleiben. 
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